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Bundesverband Direktvertrieb Deutschland

Bundesverband Direktvertrieb meldet Umsatzminus fur 2008

Einzelne Unternehmen verzeichnen aber weiterhin starkes Wachstum - zum Beispiel
LichtBlick und Mary Kay

Verband wirbt fir mehr Selbststandigkeit

18.03.2009 - 14:00 Uhr, Bundesverband Direktvertrieb Deutschland e. V.

Berlin (ots) - Die Ursatzentw cklung der im Bundesverband Direktvertrieb organisierten

Unt ernehnen i st 2008 unterschiedlich verlaufen. Wahrend ei nzel ne Unt er nehnen, zum Bei spi el

die Anbieter von Strom und Gaslieferungen sowi e von Tel ekonmmuni kati onsdi enst| ei stungen,
Zuwdchse verbuchen konnten, litten andere Branchen unter Kaufzurickhal tung. "Nachdem die
ersten sechs Mnate des Jahres positiv verlaufen waren, nussten wir imweiteren

Jahresverl auf feststellen, dass auch der Direktvertrieb gegen die Auswi rkungen der Finanz-

und Wrtschaftskrise nicht gefeit ist", so Wl fgang Bohl e, Geschaftsfihrer des Bundesverbandes
Direktvertrieb, auf der Frihjahrspressekonferenz des Verbandes in Berlin.

Der von den Mtgliedsunternehnen genel dete Unsatz ging von 1,830 MIliarden Euro i mJahr
2007 auf 1,738 MIliarden Euro imJahr 2008 zurick (jeweils inkl. MaSt.). Das entspricht

ei nem Rickgang von 5,03 Prozent. "Das traditionelle Vorwei hnachtsgeschaft ist schwicher
ausgefallen, als wir erwartet hatten. O fenbar waren di e Konsunenten durch di e Finanzkrise
so verunsichert, dass di e Kaufbereitschaft zum Jahresende deutlich nachlieR", sagte Bohle.

Er schwer end kam hi nzu, dass die Zahl der im AuRendi enst tatigen Mtarbeiter gegenuber 2007
abnahm Waren Ende 2007 noch rund 177.000 Personen fir die Mtgliedsunternehmen unterwegs,
sind es Ende 2008 nur noch knapp 163. 000 gewesen. Als Gund dafir nannte Bohl e den Anstieg
sozi al versi cherungspflichtiger Arbeitsverhdltnisse im21. Hal bjahr 2008, wodurch der Bedarf an
nebenber uf | i cher Beschafti gung zuruckgi ng.

Zum anderen ist die Zahl geringfigi ger Beschéaftigungsverhal tni sse, also Tatigkeiten, bei denen
man nmexi mal 400 Euro i m Monat verdi enen darf, im Jahr 2008 weiter angestiegen. So waren | aut
Deut scher Rentenversi cherung zum Jahresende rund 6,8 MI1ionen geringflgige

Beschafti gungsver hal t ni sse genel det - das sind 157.000 nmehr als noch 2007 (+ 2,4 Prozent).
"Die stark steigende Zahl von M nijobs bindet ein Arbeitskréaftepotenzial, das nicht nur dem
Direktvertrieb fehlt", sagte Bohle. "Viele Unternehnen suchen handeri ngend nach M tarbeitern.
Al lein bei unseren 36 Mtgliedsunternehnen sind mehrere tausend Jobs zu vergeben", so Bohle.
Der Bundesverband fordert daher, die sel bststandi ge Erwerbstétigkeit stéarker zu fordern.

Zu den Gewi nnern imDirektvertrieb zahlten 2008 unter anderem LichtBlick und Mary Kay. We
Dr. Christian Friege, Geschaftsfihrer der "LichtBlick- die Zukunft der Energie GrbH & Co. KG',
auf der Pressekonferenz sagte, spielt die direkte Kundenansprache im hart unkanpften

Ener gi emar kt eine besonders wichtige Rolle: "LichtBlick setzt auf einen Milti-Channel -
Vertrieb, dessen Rickgrat der Direktvertrieb ist. Auch imvergangenen Jahr hat der
Direktvertrieb unsere Erwartungen w eder uUbertroffen. Die Zahl der auf di esem \Wge gewonnenen
Neukunden i st 2008 um 20 Prozent gestiegen."

Ei ne auRerst zufriedene Bilanz fir das Geschaftsjahr 2008 zi eht auch die "Mary Kay Cosnetics
GrbH', die Produkte zur Gesichtspflege und Dekorativkosmeti k anbietet. "Wr sind zwar nicht

so stark gewachsen wi e in den Jahren zuvor, haben aber unseren Unsatz auch 2008 weiter

steigern kénnen", so El ke Kopp, Ceschaftsfihrerin von Mary Kay in Deutschland. |nsgesant waren
am Jahresende Uber 19.300 Schénheits-Consultants fir Mary Kay tatig, fast 6 Prozent nehr als ein
Jahr zuvor.
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